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Plantilla de inbound marketing inmobiliario

Plantilla estructurada para un plan de Inbound Marketing Inmobiliario. Puedes adaptarla según las

necesidades específicas de tu negocio:

Plan de Inbound Marketing Inmobiliario

1. Análisis de Situación

 Análisis del Mercado Inmobiliario:

● Identificación de la competencia.
● Estudio de tendencias y demanda en el mercado.

 Perfil del Cliente Ideal (Buyer Persona):

● Desarrollo detallado del perfil demográfico y psicográfico del cliente objetivo.

 Análisis de Contenido Existente:

● Revisión de contenido actual en el sitio web y otras plataformas.

2. Estrategia de Contenido

 Creación de Contenido Informativo:

● Blog posts sobre temas inmobiliarios.
● Infografías educativas sobre el proceso de compra/venta.

 Contenido Visual Atractivo:
● Galerías de imágenes y videos de propiedades.
● Virtual tours y recorridos 3D.

3. SEO y Palabras Clave

 Investigación de Palabras Clave:

● Identificación de palabras clave relevantes para el mercado inmobiliario.

 Optimización de Contenido:

● Integración de palabras clave en títulos, descripciones y contenido.
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4. Estrategia en Redes Sociales

 Selección de Plataformas:
 

● Identificación de las redes sociales más efectivas para el público objetivo.

 Calendario de Publicaciones:

● Establecimiento de un plan de publicación regular y consistente.

5. Generación de Leads

 Ofertas Irresistibles:

● Creación de ebooks, guías o webinars sobre temas inmobiliarios.

 Formularios de Contacto Efectivos:

● Optimización de formularios en el sitio web para capturar información de leads.

6. Email Marketing

 Automatización de Emails:

● Series de emails informativos y de seguimiento.

 Newsletters Personalizadas:
 

● Envío regular de newsletters con contenido relevante.

7. Publicidad Online

 Google Ads y Redes Sociales:

● Campañas publicitarias segmentadas para atraer tráfico cualificado.

 Retargeting:

● Implementación de estrategias de retargeting para leads que visitaron el sitio web pero
no convirtieron.

http://www.inmogesco.com


Teléfono: 946 459 857
www.inmogesco.com
info@inmogesco.com

8. Análisis y Mejora Continua

 Monitoreo de KPIs:

● Seguimiento de conversiones, tráfico web, y otras métricas clave.

 Ajuste de Estrategias:

● Modificación de tácticas según el rendimiento y la retroalimentación del cliente.

Este es un esquema básico que puedes personalizar según las características específicas de tu

empresa y mercado inmobiliario. ¡Buena suerte con tu estrategia de Inbound Marketing Inmobiliario!
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